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La loi Pons, forte
incitation fiscale,

3 a permis de
développer la
“flotte de location
dans les Antilles
(comme ici a
Saint-Martin).

Le financement

16s louurs !

Alors que la plupart des avantages
fiscaux ont disparu ou sont remis en
question, est-il toujours intéressant
d’investir dans un bateau pour le louer ?

TEXTE ET PHOTOS DAMIEN BABINET

ans le soutien d'incita-
tions fiscales, louer son
bateau permet de faire
face aux cotits d'entre-
tien et d’amortir une petite
partie de l'investissement, tour
en conservant la possibilité de
naviguer 4 bord. Voila, dans
les grandes lignes, la conclu-
sion 2 laquelle nous sommes
parvenus apres avoir interrogé
I'essentiel des loueurs.

Pour qu'une telle formule
fonctionne, il faut confier son
voilier 3 un gestionnaire sé-
rieux, disposant d’une clien-
tele importante. Mais, sur-
tout, il faut accepter d’investir
dans une unité conforme 4 la
politique du loueur. Les
grandes sociétés comme Moo-
rings, Sunsail, Stardust ou
VPM basent leur stratégie
commerciale sur des flotres
standardisées, souvent des
QOcéanis ou des Sun Odyssey.
1l faudra done s'offrir un mo-
dele de ce type, doté des équi-
pements et options recom-
mandés par YE loueur. Ce
choix peut sembler trop
contraignant 4 un plaisancier
amareur de bateaux plus origi-
naux, mais ¢'est le prix 4 payer
pour naviguer a moindre cofit.

Parmi les loueurs impor-
tants, seul Loch 2000 se dis-
tingue dans la composition de
ses fotres. Daniel Girardin,
son président, précise : « //
nya pas une papmﬁafﬁfbu spéci-
[rgque de locataires. Nous nous

adressons it des plasanciers, e,
parmi ew, iy a en une petite
partie gui veulent des Ouni ;
dautres, des voiliers plus poin-
eus. Il est normal que [on re-
trouve, dans la composition de
notre ﬂarre. les mémes propor-
tions de modéles que celles des

baseansx de propriéaire. »

Ce quil faut

savoir sur les
COnLrats

Dans les programmes d'in-
vestissements locatifs, les mo-
dalités d'urilisation de son ba-
teau sont rigoureusement
contingentées, avec un nom-
bre de semaines fixé en début
de contrat. Curieusement, les
loueurs n'aiment pas négocier
cet avantage en nature. Sil'on
veut acheter un batcau, sans
l'utiliser pendant les années
dlxploitarion, aucune ris-
tourne n'est prajmséc en
compensation, D'ailleurs, ut-
liser son bateau n’est jamais
tout a fait gratuit. Les loueurs
réclament le plus souvent un
forfaitde 1 00022 000 F au
propriétaire-investisseur lors-
qu'il vient naviguer sur son ba-
teau. [Yaurtres points méritent
d'érre surveillés au moment de
signer le bon de commande
assorti du contrat de gestion :
® Dans les comptes d'exploi-
tation prévisionnels érablis
par les loueurs (qui sont aussi
des vendeurs de bareaux), mé-



fiez-vous de I'incorporation
de I'avantage en nature repré-
senté par les semaines d'uti-
lisation du bateau. Kiriacou-
lis, par exemple, intégre dans
son plan d'exploitation du
Gib'Sea 364 (11 metres, ven-
du 793 250 F) la somme de
190 000 F, correspondant it la
valeur d'une urilisation per-
sonnelle de trois semaines
par an en moyenne saison.
Comme la plupart de ses
confreres, le loueur grec, re-
présenté en France par Vent
Portant, mer ainsi en valeur
I'aspect non exclusivement fi-
nancier d'une telle opération,
mais le partenariat avec le pro-
priétaire qui utilise également
son bareau 3 tre personnel.
Artention, une telle démarche
est explicitement interdite
dans le cadre de la loi Pons.
® |a valeur estimée de ['en-
tretien qui apparait dans les
compres d exploimtion prévi-
sionnels est parfois sujette 2
caution. Un propri¢taire n‘au-

Posséder un grand multicogue et =
ne pas en supporter le cout d'entre
une possibilite offerte par la locatio

I

ra probablement pas a dé-
bourser la valeur que font res-
sortr les loucurs. D'une pant
parce qu'il effecruera hui-méme
ceriains travaux, d’autre part
parce qu'une utilisation uni-
quement privée htlgl.lc moins
un bateau qu'une ﬂcpinimLiun
unmmﬂrcia%c,

® Les grands gestionnaires de
flotte commerdalisent des

packages comprenant le ba-

teau et une liste d'équipe-
ments NEcessares a son ¢x-
ploitation. Cet armement ne
correspond pas forcément 3
celui d'un propriétaire privé,
et son prix réduit la rentabili-
té de l'opération.

@ Certains se réservent con-

tractuellement la possibilité

de déplacer les bareaux d'une
base 2 Fautre, pour les exploi-
ter I'éé en Méditerranée, ['hi-

| Une particularité plutot bizarre

 Pourquoi les bateaux de location sont vendus plus chers

Un Océanis 351, Pons. Pourquoi un les taxes diverses.  Quel que soit le f
vendu chez un tel écart ? Lorsqu'il  Cependant, lanote  loueur, ie surcoit
concessionnaire est destiné a la peut paraitre, a est loin d'étre
Bénéteau _ location, un bateau  juste titre, assez négligeable. Reste’
682 500 F, vous subit un certain salée. Le record, a ne pas oublier Ia
coltera 945504 F  nombre de dans ce domaine, question de la TVA.
chez Sunsail. transformations, est détenu par L3 plupart des
Autre exemple, un telles que I'gjout Catana Location. programmes

| Océanis 381, dont de résenvoirs Un Catana 381, qui  d'investissement

| le prix catalogue supplémentaires, colte 1 592162 F, se font hors TVA,
estde 789 500 F qui alourdissent la  est facturé aux aussi, si 'on veut
chez Benéteau, facture. De méme investisseurs en lol  récupérer son
sera facturé par est inclus le prix Pons 2136 196 F.  bateau a la fin du
Moorings des équipements, Le chantier justifie programme

| 1145217 Fs'il veoiles, armement cette différence d'investissement,
est exploité en de sécurité, draps,  de pnx par et ['utiliser a des
Méditerranée, et vaisselle, etc. ainsi  ies spécificités fins personnelles,
1588922 F s'l que le prix du techniques liées il faudra s'acquitter
est base aux convoyage (de & I'exploitation de la TVA sur
Antilles, dans le 600004 70000 F  d'unbateau sous Ia valeur vénale du
cadre de |a loi pour les Antillesi et les tropiques. bateau. =

ver aux Antilles. .. Aurant de
convoyages qui, méme par
cargo, peuvent accélérer le
vielllissement du voilier.

Un rendement
exceptionnel

aux Seychelles

Deux formules sont géné-
ralement proposées par les
loueurs : des revenus fixes ga-
FANTIS OU UN Pourcentage sur
le chiffre d'affaires généré par
le bareau. Certre solution est
plus risquée, mais souvent
plus arrayante. Avant de s’y
intéresser, il faur, par exemple,
étre conscient que, dans cer-
taines régions, comme les An-
tilles frangaises, la concurrence
rend le rendement commer-
cial aléatoire.

Sur les chites frangaises, un
bateau n'est généralement pas
loué plus de dix-huit se-
maines par an. A ce niveau,
les revenus ne sont guére su-
périeurs aux cofits d exploita-
tion. Si le bateau est basé en
Grece ou en Turquie, la belle
saison, qui dure environ huit
mois par an, permet 2 Kina-
coulis, ['un des spécialistes de
la région, de garantir une ren-
tabilicé de 11 % l'an. Mais la
palme des meilleurs résultats
TEVIENT Sans CONTesie aux >



Leé-systéme des quirats pourra peut-etre
profiter aux propriétaires de tres
grosses unités armées au comnierce.

Divisez par 2 le prix
de votre hateau

» Seychelles, ol le nombre de
bateaux aurtorisés 2 la location
est strictement limicé par le
gouvernement et oll la méréo
autorise de vingt-quatre 2
vingt-huit semaines de loca-
von annuelle. Cetre situation
exceptionnelle permera VPM
de garantir une rentabilité
annuelle de 10 %. Le chiffre
d'affaires correspondant a ce
taux finance quasiment la
moitié du leasing d'un Dufour
35 Classic. En fin d'opération,
ce bareau revienca 432 500 F,

soit sa valeur sur le marché de
I'occasion, avec |'avantage
d'avoir pu uriliser son bateau
pendant les cing années d'ex-
ploitation sans supporter de
trais d'entretien. Pour un ré-
sultat comparable, certains
loueurs, comme Sunsail, pro-
posent de financer la moirié
du bateau en leasing. Cela
permet 4 I'« investisseur » de
ne pas étre juridiquement
propriétaire de son bateau et
dong, de ne pas étre imposé
sur les revenus de la location.

Pour un Océanis 351 par
exemple, le prix hors taxes du
bateau est de 784 000 F.
L'investisseur paie 206 000 F
a la signature du conuar ;
47970 Fdela premiére 3 la
cinquiéme annde ; puis
23 985 F la sixiéme année.
Coiir d’acquisition final :
469 8306 F, hors avantages en
nature que constituent les se-
maines de location grawite.
Seule réserve : il faut une
conhance absolue dans |a san-
té financire de votre gestion-
naire. Tour aussi alléchanee, la
proposition de Moorings, qui
annonce un des meilleurs
taux de rentabilité en Médi-
rerranée, NO@RMMENT sur sa

base des Baléares. Pour un
Océanis 381 acheré 949600 F
HT,, le loueur américain pré-
voit dix-huit semaines de lo-
cation par an et un chiffre
d’affaires de 317 520 F. Les
charges d’exploitation sous-
rraites, il reste a l'investsseur
un revenu net de 114 307 F

Une solution
pour réduire les
couits dentretien

La gestion-location n'est
plus la solution miracle qu'elle
a pu étre avec la fiscalité favo-
rable des BIC, mais cela reste
une bonne formule pour ré-
duire, voire éliminer h‘s collts
d’entretien d'un bateau. On
peut aussi envisager un pro-
gramme 2 la cane, en conhant
son voilier personnel au
loueur voisin de ponton.
Pour peu que votre bateau
soit en rapport avec la réalité
du marché, vous aurez toutes
les chances de couvrir vos frais
par une dizaine de semaines
de location par an. On rentre
alors dans le domaine des né-
gOCITions au s par €as, ¢
qui ne va pas dans le sens
d'une proi‘L‘ssi{Jn nalisation du
secteur, pourtant réclamée par
les principaux intéressés. ®

Des revenus tres difféerents selon la zone ou est base le bateau
Loveur | Type debateau | Investissement (selonlaloiPons) | Seychelles | Antilles | Gréce | Coted’Az
| | Catana loc. Catana 381 1 522 300 F(2115046 5 1,10% 2.50%
| | HKiriacoulis = Gib'Sea 364 793 250 F{923 350 R 7,50 % 11% 7,5 %*
Moorings | Océanis 381 949 600 F(1 588 922 F) 234% 8% 8% |
Supsail | Océanis 351 | 784 000 F(868 000 F) | 12 % | 3% | 12% ‘ 3a6%
VM | Dufour35C | 850000 F | 13% | 334% _ L ==
La notion capital, donnée estimés par reveny. Un Moorings prévoit  méme loueur |
de « revenus » ne  pourtant rapport au investisseur peut 25 % des revenus  dans les iles
doit pas étre essentielle dans  montant de néanmoins brut (avant le frangaises.
confondue les plans I'investissement  s'attendre a des  paiement des
avec celle de d'investissement. initial. revenus situés charges) a Sainte-  * Kiriacoulis n'ayant
rentabilité. Ici, Les taux affichés  La loi Pons entre Oet 5% du Lucie ou Toriola, 1 |

un taux bien il
seulement compte gestionnaires de  I'investissement.  supérieur acelul e revemu s
des revenus garantir un Le partenariat d’une base du italienne.
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